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I. Calendrier Automne Hiver 2008     :  
Octobre :

14/10 :     Fiscalité : les clés pour optimiser vos choix.
20/10 :     Contrat de vente
30/10 :     Savoir recruter 
30/10 :     Tableur (Excel) : niveau 1

Novembre :

12/11 :     Lire un bilan et un compte de résultat    
14/11 :     Dynamiser son action commerciale (jour 1)
20/11 :     Cerner son interlocuteur 
24/11 :     Responsabilité civile et pénale du dirigeant
27/11 :     Tableur (Excel) : niveau 2

Décembre :

03/12 :     Développer votre réseau ! (jour 1)
04/12 :     Présentation efficace avec PowerPoint
05/12 :     Dynamiser son action  commerciale (jour 2)
15/12 :     Baux commerciaux et contrats liés aux locaux

Janvier :

09/01 :     Outils de communication (jour 1)
19/01 :     Choix matrimoniaux et gérance.
20/01 :     Performance de gestion du poste Client (gestion des impayés)
23/01 :     Outils de communication (jour 2)
30/01 :     Gestion du temps (jour 1)

Février :

02/02 :     Droit : vente sur Internet
05/02 :     Etre à l'aise avec Internet
06/02 :     Gestion du temps (jour 2)
23/02 :     Développer votre réseau ! (jour 2)
27/02 :     Négociation et contractualisation

Légende :
Droits des affaires
Gestion
Ressources humaines et développement personnel
Développement commercial
Informatique
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II. Gestion  

1. Fiscalité : ce qu’il faut savoir pour optimiser vos choix

2. Bilan et Compte de résultat : savoir lire et analyser vos documents 
comptables

3. Performances de gestion du poste client : conforter votre chiffre 
d’affaire et réduire vos risques et charges.
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a. Fiscalité : ce qu’il faut savoir pour optimiser ses 
choix

Objectifs :
Comprendre les mécanismes de la fiscalité des petites entreprises

 et connaître les leviers d’optimisation.

Public ou Pré requis : 

Chefs d'entreprise ou futurs chefs d'entreprise

Contenu pédagogique : 

Entreprise individuelle ou SARL : Influence sur le régime fiscal.
Mécanisme de passage du résultat comptable au résultat fiscal.
Principales différences entre BIC et IS.

Impôt sur le résultat :
Principe de rattachement des produits et charges à l’exercice.
Conditions de déduction des charges : Charges non déductibles
Amortissements et provisions
Déclaration et paiement des BIC. Déclaration et paiement de l’IS.

TVA : Principes / Territorialité /Déclaration et paiement
Taxe Professionnelle : Base d’imposition /Déclaration et paiement
Taxe sur les véhicules : Principes d’application

Exercices et cas pratiques
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Durée : 1 jour

De 9h à 17h

Date : 14/10/2008

Intervenant : M. Hassler



b. Lire : Bilan et Compte de résultat

Objectifs :
Savoir lire et analyser son bilan et compte de résultat de fin d'année.

Démystifier les notions comptables et financières.

Public ou Pré requis : 

Chefs d'entreprise ou futurs chefs d'entreprise

Contenu pédagogique : 

Lire les documents comptables :

- comprendre les différences entre les comptes qui représentent les charges et les produits et 
ceux qui représentent les biens et les dettes
- comment et pourquoi ces intitulés existent et quels sont les mécanismes qui régissent nos 
échanges monétaires.  
- comment et pourquoi il existe deux comptes de synthèse au titre des déclarations fiscales de 
l’entrepreneur. 

Analyser les documents comptables :

- comprendre la signification de la situation des équilibres financiers qui nous sont donnés par le 
bilan 
- comprendre et interpréter la rentabilité de son activité au travers du compte de résultat
- identifier les effets du long terme à différencier du court terme afin d’expliquer les positions de 
trésorerie. 
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Durée : 1 jour

De 9h à 17h

Date : 12/11/2008

Intervenant : M. Hassler



c. Performance gestion du poste client

Objectifs :
Conforter le chiffre d'affaire de votre activité.

Réduire les risques et charges.

Public ou Pré requis : 

Chefs d'entreprise

Contenu pédagogique : 
Introduction sur les enjeux financiers de la gestion des comptes clients

• Poids du poste clients dans l’actif
• CA à réaliser pour compenser une créance douteuse
• Incidence du coût des retards de paiement : érosion de la marge
• Taux de défaillances des entreprises 

Partie I : Détecter les dysfonctionnements et mettre en place les indicateurs de 
performance.

Partie II : Mettre en place une gestion des risques adaptée :

Le traitement préventif

Le traitement curatif : 
- L’organisation de la relance ou recouvrement amiable
- Le recouvrement judiciaire

Les prestataires de la gestion des comptes clients : l’externalisation
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Durée : 1 jour

De 9h à 17h

Date : 20/01/08

Intervenant : M. Garret
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